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RESUMEN 

Planeamiento financiero y rentabilidad de la empresa Full Motor’s S.C.R Ltda. Bagua 2022 

Las empresas buscan obtener ganancias a partir de sus inversiones, por lo que se esfuerzan 

por mejorar su situación financiera para afrontar desafíos futuros y superar crisis internas y 

externas. Sin embargo, muchas veces enfrentan dificultades al tomar decisiones que 

garanticen una rentabilidad máxima. Por tal razón, la investigación fue desarrollada en la 

empresa Full Moror’s S.C.R Ltda ubicada en el distrito de Bagua, donde se ha identificado 

que el principal desafío que enfrenta radica en la falta de un enfoque financiero adecuado; 

esto debido a que la persona encargada de la planificación financiera carece de los 

conocimientos administrativos necesarios y no cuenta con las herramientas apropiadas para 

tomar decisiones precisas; esto ha conducido a una disminución en la rentabilidad en los 

últimos periodos; es decir, la ausencia de una planificación financiera adecuada ha actuado 

como un obstáculo para su crecimiento en el mercado; respaldado con los bajos índices de 

rentabilidad registrados en los informes financieros, así como la insuficiencia de recursos 

para cumplir con las obligaciones a corto plazo. En ese sentido, a través del estudio se buscó 

como principal objetivo determinar la relación entre el planeamiento financiero y la 

rentabilidad en la empresa Full Motor’s S.C.R Ltda. Bagua 2022. La metodología empleada 

en la investigación ha sido de tipo aplicada con nivel descriptivo - correlacional y diseño no 

experimental. La muestra estuvo conformada por el estado de situación financiera, estado 

de resultados que corresponde al año 2021 - 2022 y 8 trabajadores de la empresa, los 

instrumentos fueron la guía de análisis documental y el cuestionario. Los resultados 

indicaron que existe relación significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento 

del activo porque la significancia es de 0.017. De igual manera, la correlación de Pearson 

es positiva alta en 0.801, existe relación significativa entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento del patrimonio, dado que, la significancia es 0.015. Asimismo, la correlación de 

Pearson es positiva alta en 0.811, existe relación significativa entre el planeamiento 

financiero y el rendimiento de ventas, por cuanto, la significancia alcanzada es de 0.009. De 

la misma manera, la correlación de Pearson es positiva alta en 0.842, existe relación 

significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto porque la significancia 

es de 0.49. De igual modo, el coeficiente de correlación de Pearson es positiva alta en 0.708. 

Conclusión: Existe relación significativa entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en 

la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua, visto que, la significancia es de 0.004 y el 

coeficiente de correlación de Pearson es positiva alta en 0.884. Además, el planeamiento 

financiero influye en un 78.1% en la rentabilidad de la organización. 

 

Palabras clave: Planificación, finanzas, liquidez, rentabilidad, capital. 
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ABSTRACT 

Financial planning and profitability of the company Full Motor's S.C.R Ltda. Bagua 

2022 

Companies seek to make a profit on their investments, so they strive to improve their 

financial situation in order to face future challenges and overcome internal and external 

crises. However, they often face difficulties in making decisions that guarantee maximum 

profitability. For this reason, the research was developed in the company Full Moror's 

S.C.R Ltda located in the district of Bagua, where it has been identified that the main 

challenge it faces lies in the lack of an adequate financial approach; this is due to the 

fact that the person in charge of financial planning lacks the necessary administrative 

knowledge and does not have the appropriate tools to make accurate decisions; This 

has led to a decrease in profitability in recent periods; in other words, the absence of 

adequate financial planning has acted as an obstacle to its growth in the market, backed 

up by the low profitability indexes recorded in the financial reports, as well as insufficient 

resources to meet short-term obligations. In this sense, the main objective of the study 

was to determine the relationship between financial planning and profitability in the 

company Full Motor's S.C.R Ltda. Bagua 2022. The methodology used in the research 

was applied with a descriptive-correlational level and non-experimental design. The 

sample consisted of the statement of financial position, income statement corresponding 

to the year 2021 - 2022 and 8 workers of the company, the instruments were the 

documentary analysis guide and the questionnaire. The results indicated that there is a 

significant relationship between financial planning and return on assets because the 

significance is 0.017. Similarly, Pearson's correlation is high positive at 0.801, there is a 

significant relationship between financial planning and return on equity, since the 

significance is 0.015. Likewise, Pearson's correlation is high positive at 0.811, there is a 

significant relationship between financial planning and sales performance, since the 

significance reached is 0.009. In the same way, Pearson's correlation is positive high at 

0.842, there is a significant relationship between financial planning and gross profitability 

because the significance is 0.49. Similarly, Pearson's correlation coefficient is high 

positive at 0.708. Conclusion: There is a significant relationship between financial 

planning and profitability in Full Motor's S.C.R Ltda. Bagua, since the significance is 

0.004 and the Pearson correlation coefficient is high positive at 0.884. In addition, 

financial planning has a 78.1% influence on the profitability of the organization. 

Keywords: Planning, finance, liquidity, profitability, capital.  
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CAPÍTULO I 

INTRODUCCIÓN A LA INVESTIGACIÓN 

 
La finalidad en las empresas radica en la consecución de réditos derivados de sus 

capitales invertidos, en consecuencia, buscan fortalecer su posición financiera para 

enfrentar los desafíos futuros y superar crisis tanto internas como externas para obtener 

mejores resultados; no obstante, la mayoría presenta deficiencias al tomar decisiones 

acertadas que aseguren una rentabilidad óptima. En efecto, para alcanzar una eficiente 

planificación financiera, se impone efectuar un escrutinio meticuloso del estado presente 

de la empresa, considerando aspectos como sus ingresos, gastos, activos, pasivos y 

flujos de efectivo (Ramírez et al. 2022). 

En un contexto internacional, Mayett et al. (2022), indicaron que los constantes cambios 

en el mercado competitivo han llevado a las empresas Latinoamericanas a adaptar su 

estrategia financiera; reflejando que el 77% de las organizaciones requieren un plan 

financiero sólido. Por otro lado, en el año 2020, hubo importantes repercusiones 

económicas en diversas compañías, lo cual ha afectado la demanda de productos y 

servicios, lo que impactó directamente en la rentabilidad de las diferentes 

organizaciones. Cabe señalar que, si los recursos no se asignan de manera eficiente y 

estratégica, es posible que no se obtenga el máximo rendimiento de las inversiones. 

Por su parte, Gómez y Rodríguez (2022), indican que el 70% de los emprendimientos 

experimentan fracasos a causa de una deficiente planificación financiera, así como la 

falta de comprensión del mercado y una gestión inadecuada del flujo de efectivo. 

Asimismo, la Comisión Regional de las Naciones informó que todas las subregiones 

evidenciaron menor crecimiento del PBI en 2022 en comparación del 2021, donde, 

Centroamérica y México obtuvieron un 2,0% (mientras que en el 2022 fue 3,5%) y el 

Caribe crecerá en un 3,5% (en 2022 tuvo 5,8%). En efecto, si una empresa no tiene 

conocimiento de sus costos operativos y gastos, puede llevar a decisiones financieras 

equivocadas y afectar la rentabilidad. 

En el Perú, diversas empresas cuentan con un número elevado de competidores en el 

ámbito empresarial, esta situación impulsa a buscar una gestión financiera adecuada y 

desarrollar estrategias efectivas con el fin de fortalecer la capacidad de las entidades 

del sistema financiero para enfrentar mayores demandas de liquidez y poder enriquecer 

la rentabilidad. Además, si las estimaciones y proyecciones financieras no son precisas, 

las empresas pueden tomar decisiones basadas en información incorrecta, lo que lleva 
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a resultados inesperados y una disminución de la rentabilidad (Banco Central de 

Reserva del Perú, [BCRP], 2021). 

Asimismo, la economía peruana está en constante cambio, lo cual interfiere con las 

regulaciones tributarias, contables y financieras, de modo que en el ámbito comercial, 

la rentabilidad ha experimentado un aumento significativo desde finales de 2020, donde 

el ROA aumentó del 0,4% en diciembre de 2020 al 0,9% en septiembre de 2021; esto 

se debió a la reducción en los gastos por provisiones y los ingresos generados por 

operaciones; no obstante, la recuperación de la rentabilidad muestra variaciones según 

el grupo de entidades (Banco Central de Reserva del Perú, 2021). 

La región San Martín, existen diversas empresas comerciales que comprenden la 

importancia del plan financiero como una herramienta eficaz para alcanzar sus metas 

económicas; a pesar de eso, se evidencia que el 56% de los emprendedores muestran 

una actitud negativa y desinterés hacia el planeamiento financiero; de modo que algunos 

gerentes se justifican al afirmar que carecen de formación profesional para elaborar un 

plan de finanzas, como resultado se evidencia deficiencias en el control de recursos y 

la falta de estrategias para alcanzar los objetivos propuestos (De los Santos et al. 2019). 

A nivel local, la problemática se sitúa en el distrito de Bagua, donde se encuentra la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda., con Ruc 20538922723 ubicada en la Av. Heroes del 

Cenepa Nro. 404 Centro de Bagua, se especializa en el comercio de componentes, 

piezas y accesorios para vehículos automovilísticos.En la empresa se observó que el 

obstáculo principal que enfrenta reside en la ausencia de un enfoque financiero 

adecuado, pues el responsable del planeamiento financiero carece de los conocimientos 

administrativos necesarios y de las herramientas apropiadas para orientarse en la 

adopción de resoluciones precisas que impulsen el incremento de la rentabilidad. 

Otro problema identificado en la empresa es el deficiente control de sus finanzas debido 

a que no identifica y maneja adecuadamente los riesgos financieros, dado que, los 

responsables parecen concentrarse únicamente en las operaciones diarias, sin 

considerar una visión a largo plazo; como consecuencia, esto ha provocado una 

preferencia decreciente en la rentabilidad durante los últimos tiempos, de modo que la 

carencia de un adecuado planeamiento financiero ha obstaculizado su crecimiento en 

el mercado. Esto se justifica con los bajos índices de rentabilidad obtenidos en los 

reportes financieros, así como la falta de suficientes recursos para cubrir 

responsabilidades de corto plazo. 

Frente a este contexto, resulta imprescindible llevar a cabo una investigación exhaustiva 

sobre el tema abordado en el estudio, con el propósito de sugerir medidas pertinentes 
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que la empresa pueda implementar para lograr una planificación financiera óptima y, de 

este modo, obtener resultados favorables en cuanto a su rentabilidad. 

Por tal motivo, se ha planteado como problema general: ¿Cuál es la relación entre el 

planeamiento financiero y la rentabilidad en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 

2022? La hipótesis que responde al estudio es; Hi: Existe relación significativa entre el 

planeamiento financiero y la rentabilidad en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 

2022. También, el objetivo general fue determinar la relación entre el planeamiento 

financiero y la rentabilidad en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. Los 

objetivos específicos son: Establecer la relación entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento del activo en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. Identificar la 

relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del patrimonio en la empresa 

Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. Evaluar la relación entre el planeamiento 

financiero y el rendimiento de ventas en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 

2022. Analizar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto en la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 
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CAPÍTULO II 
MARCO TEÓRICO 

 

2.1. Antecedentes de la investigación 

A nivel internacional 

Gámez et al. (2020), en Venezuela, estudiaron cómo se vincula planeación económica 

con rentabilidad en una organización. En los resultados se evidenció que en lo que atañe 

a la dimensión planeación plazo corto, el 58% en colaboradores perciben que la 

organización continuamente elabora un buen presupuesto de egresos; por otro lado, 

respecto a la dimensión planeación a largo plazo, el 70% de los individuos indican que 

siempre se realiza un buen presupuesto de capital y utilidades; así también, referente a 

la rentabilidad económica, los colaboradores mencionan que siempre se mantienen 

índices elevados de margen de utilidades y rotación de activos. En conclusión, las 

variables tienen una correlación directa, esto queda demostrado con el valor de r=0.368. 

Chicaiza (2019), en Ecuador, evaluaron la incidencia de un plan económico en la 

rentabilidad de una compañía. Después del estudio de los hallazgos, demostró que la 

organización cuenta con un alto nivel de liquidez, con un porcentaje de 34%, un nivel 

bajo de rentabilidad con 3%, un porcentaje de morosidad de 2%, un nivel alto de 

provisiones, con un porcentaje de 302%; por lo que se reconoce que es necesario que 

la empresa implemente estrategias como: cumplimiento de obligaciones a corto plazo, 

inversiones temporales, juicios de coactivas, desarrollo de balances, etc., para que la 

organización aumente sus niveles de rentabilidad. Entonces, se deduce que un 

esquema económico ejerce una influencia positiva sobre la rentabilidad de una entidad 

empresarial. 

A nivel nacional 

Cordero y De la cruz (2022), en Chimbote, examinaron la influencia del planeamiento 

económico sobre la rentabilidad de una entidad empresarial. Entre los resultados se 

pudo observar que la compañía carecía de un plan financiero, esto se vio reflejado 

porque no hubo mucha participación en el mercado, mala calidad de productos, 

sobrecostos, entre otros; todo esto no permitía que la organización alcance la 

rentabilidad esperada, por lo que tuvieron la necesidad de implementar un plan, el 

mismo que en un determinado tiempo benefició en gran medida a la rentabilidad de la 

empresa, pues ya empezaba a contar con liquidez, planificación de los gastos y costos, 

recursos suficientes para cumplir con las responsabilidades, etc.; por lo que, queda 
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demostrado que el planeamiento financiero ejerce una incidencia favorable en la 

rentabilidad, pues una buena planificación lleva a mejores resultados organizacionales. 

Villafane (2020), en Lima, analizaron la relación entre la rentabilidad y el planeamiento 

financiero de una organización. Los hallazgos evidenciaron en un 76% de los 

colaboradores presentan un alto nivel de conocimiento sobre el planeamiento financiero, 

22% presenta un nivel medio y 2% presenta un nivel bajo; asimismo, 62% empleados 

tiene un nivel alto de conocimiento sobre rentabilidad, 10% un nivel medio y, por último, 

28% un nivel bajo. Además, se resalta que las dimensiones de la rentabilidad tienen una 

correlación positiva con el planeamiento financiero: inversión (0,727) y análisis 

financiero (0,733). Por lo tanto, se confirma el vínculo directo entre el planeamiento 

económico y la rentabilidad, pues p obtuvo un valor de 0.000. 

A nivel local 

Ramírez y Ruiz (2021), identificaron cómo influye el planeamiento económico en la 

rentabilidad de una organización. En los resultados se evidencia que el 2% de 

colaboradores perpetuamente siguen los procesos para el cumplimiento de los planes y 

el 47% de ellos casi siempre; además, el 8% perciben que en pocas ocasiones tienen 

control de los estados financieros y el 50% casi siempre; por otro lado, el 8% manifiesta 

que la organización siempre es rentable y el 47% que, habitualmente consigue los 

resultados que espera. Respecto a su rentabilidad; el 44% indicó que solo a veces 

comparten la información sobre las inversiones y el 8% que casi nunca dan a conocer 

esa información. Finalmente, se confirmó la influencia significativa entre las variables, 

pues p obtuvo un valor mejor a 0.05, pues un plan adecuado optimiza el rendimiento 

económico de la cooperativa. 

Chumbe y Flores (2021), establecieron el vínculo entre el planeamiento financiero y la 

situación económico-financiera de las organizaciones. Entre los resultados se identificó 

que la mayoría de las organizaciones conocen sobre los requerimientos financieros a 

corto plazo; sin embargo, no se realizan planificaciones a futuro, lo que afecta en su 

rentabilidad, esto se refleja en la opinión de los colaboradores, pues el 60% indica que 

la utilidad a veces o casi nunca es la esperada; por otro lado, el 39% mencionaron que 

realiza proyecciones de pasivo, activo y patrimonio y el 41% lo realiza ocasionalmente; 

por último, el 42% infiere que en ciertas ocasiones las inversiones a corto plazo son 

rentables. En todo lo anterior, se revela la relación directa entre las variables, debido a 

que p obtuvo un valor igual a 0.000. 
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2.2. Fundamentos teóricos 

2.2.1. Planeamiento financiero 

Ordoñez-Ordoñez et al.(2021), mencionan que hace referencia al proceso de definir 

objetivos financieros a largo plazo y diseñar tácticas para adquirir, cómo planificar y 

gestionar los recursos financieros de una compañía, administrar riesgos, evaluar flujos 

de efectivo, entre otros. 

Tobisova et al. (2022) sustenta que se refiere al proceso mediante el cual una 

organización establece cómo alcanzar los objetivos financieros y asegurar su 

sostenibilidad por un periodo prolongado, el cual tiene como fin asegurar la viabilidad 

financiera de una empresa. 

Goyal y Kumar (2020) se define al documento que abarca la definición de metas 

financieras en un largo periodo de tiempo y la elaboración de un detallado plan para 

cumplir dichas metas, la misma que tiene por finalidad optimizar el desempeño 

financiero de una empresa y garantizar su estabilidad. 

Para Rosmawati y Mayndarto (2020), es el procedimiento de detallar en un documento 

todos los fines económicos de una organización, ya sean a corto, mediano y largo, así 

como también, los recursos que se requieren para lograrlos y la condición actual en la 

que esta se encuentra; asimismo, suele abarcar aspectos como ingresos obtenidos, 

niveles de deuda, fuente de financiamiento, entre otros.  

Características 

Según Ordoñez-Ordoñez et al.(2021), las características que engloban el plan financiero 

son las siguientes: 

➢ Establecimiento de metas, porque establece metas claras y realistas que la 

empresa busca alcanzar dentro de un periodo en específico. 

➢ Proyección, dado que efectúan proyecciones y cálculos basados en datos y 

tendencias económicas para prever la situación financiera futura de la organización. 

➢ Identificación de recursos, porque es esencial identificar los recursos para obtener 

los objetivos, y cuál será el procedimiento para lograrlo. 

➢ Evaluación de alternativas, debido a que se examinan diversas estrategias y 

situaciones con el fin de reconocer el medio más idóneo para lograr los objetivos 

pecuniarios de la empresa. 

➢ Alineación, puesto que el plan debe alinearse con las estrategias integrales de la 

empresa, garantizando que las metas contribuyan al éxito de la compañía. 
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➢ Monitorio, porque luego de implementar el plan, es esencial adaptarlo y efectuar un 

seguimiento continuo de los resultados para así contribuir en el cumplimiento de los 

fines empresariales. 

Beneficios 

Meza (2019), expone que el planeamiento financiero dentro de una empresa conlleva a 

una serie de beneficios significativos que contribuyen de manera clave en su 

prosperidad y estabilidad: 

- Orientación hacia el futuro; debido a que proporciona una visión a largo plazo, 

estableciendo metas financieras claras y objetivos estratégicos, donde esta 

perspectiva permite que la empresa tome decisiones coherentes y bien 

fundamentadas que fomenten el crecimiento sostenible. 

- Control y flujo de efectivo optimizado: ya que permite un mejor control y gestión del 

flujo de efectivo, es decir, al tener una visión clara de los ingresos y gastos futuros, 

la empresa puede evitar problemas de liquidez y asegurar que cuenta con los 

recursos para cumplir con sus obligaciones financieras. 

- Decisiones informadas; esto aporta datos económicos detallada y proyecciones que 

avalan la adopción de resoluciones fundamentadas, por lo tanto, reduce la 

incertidumbre y el riesgo, alineando las acciones de la empresa con sus objetivos a 

largo plazo. 

- Identificación de oportunidades y áreas de mejora: Al analizar minuciosamente los 

estados financieros y proyectar escenarios futuros, el plan económico facilita la 

identificación de posibilidades para la evolución y señala los ámbitos que demandan 

mejoras dentro de la entidad empresarial. 

- Eficiente asignación de recursos; por medio de la elaboración de presupuestos 

detallados, el planeamiento financiero permite una distribución más eficiente de los 

recursos disponibles.  

Por su parte, Rodriguez (2020), expone otros beneficios relacionados con el plan 

financiero, en primer lugar, menciona que un plan financiero sólido y realista mejora la 

credibilidad ante prestamistas e inversores, lo que aumenta las posibilidades de obtener 

financiamiento externo para proyectos de expansión o inversión gracias a la 

transparencia y planificación cuidadosa; en segundo lugar, establece indicadores y 

metas medibles que facilitan la evaluación del desempeño empresarial, permitiendo 

identificar desviaciones y oportunidades para mejorar el rendimiento.  
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Tipos  

Una entidad puede emplear diferentes tipos de planeamiento financiero con el fin de 

mejorar su rentabilidad, por ello Góngora (2021), presenta alguno de los principales 

tipos: 

▪ Planeamiento presupuestario: implica la creación de presupuestos detallados para 

ingresos y gastos durante un período específico. 

▪ Planeamiento de inversiones; se enfoca en evaluar y seleccionar las inversiones 

más adecuadas para la empresa.  

▪ Planeamiento de costos; dado que concentra sus esfuerzos en identificar y controlar 

los costos de producción y operativos de la empresa.  

▪ Planeamiento fiscal; se centra en la gestión fiscal para reducir la carga tributaria de 

forma legal y eficiente.  

▪ Planeamiento financiero a largo plazo; esto implica proyectar el rendimiento 

económico de la empresa a amplio plazo, estableciendo estrategias financieras que 

fomenten el crecimiento sostenible y rentable durante varios años. 

Importancia 

Para Rosmawati y Mayndarto (2020), el planeamiento financiero es de suma importancia 

porque vincula las oportunidades del mercado con las fortalezas comerciales y 

proporciona una guía para conseguir todos los objetivos que se aspiran, es decir, se 

convierte en una guía para la empresa. Asimismo, Goyal y Kumar (2020) comentan que 

en el plan se establecen objetivos para cada sector esencial del negocio, como 

marketing, administración, ventas, entre otros, las cuales están interconectadas en un 

sistema que facilita la organización, trazando rutas que conducen al cumplimiento 

exitoso de las metas determinadas. 

Evaluación del planeamiento financiero 

Para lograr evaluar el planeamiento financiero, Ordoñez-Ordoñez et al.(2021), menciona 

que se debe considerar las siguientes dimensiones: 

1. Liquidez general; esta dimensión permite medir la capacidad de una entidad para 

cumplir con sus responsabilidades financieras a corto plazo, donde se obtiene 

mediante una fórmula; donde los activos líquidos comprender aquellos recursos que 

pueden ser fácilmente convertidos en efectivo con el fin de pagar deudas en el plazo 

de un año, mientras que los pasivos a corto plazo abarcan las deudas por cobrar y 

las existencias, por consiguiente se presenta la siguiente fórmula donde el valor 

ideal es de 1.5 y 2: 
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- (Activo corriente/ Pasivo corriente) 

 

2. Capital de trabajo; permite evaluar la cantidad de fondos financieros disponibles 

para respaldar las operaciones a corto plazo de la empresa, de modo que 

cuando el capital de trabajo es positivo, indica que la empresa cuenta con 

suficientes activos circulantes para hacer frente a sus compromisos en un 

periodo corto, para evaluar esta dimensión se aplica la siguiente ratio como 

indicador: 

- (Activo corriente – Pasivo corriente) 

 

3. Prueba ácida; es una métrica rigurosa para evaluar la liquidez de una empresa, 

ya que excluye los inventarios de los activos circulantes, donde su enfoque 

principal de esta medida es evaluar la suficiencia de la empresa para saldar sus 

deudas a mediano plazo y no estimar la conversión de inventarios en efectivo. 

Donde una prueba de 0.75 y 1.5 indica que la entidad tiene la capacidad para 

cumplir con sus obligaciones, para ello, se considera la siguiente fórmula: 

- (Activo corriente – Inventario / Pasivo corriente) 

 

4. Ratio de endeudamiento; permite evaluar la magnitud de déficit de una entidad 

empresarial en correlación con su capital propio o patrimonio, donde el resultado 

de esta ratio revela qué porcentaje de los activos de la empresa está financiado 

por medio de pasivos, es así, los valores ideales para esta dimensión son entre 

0.4 y 0.6. Por lo tanto, se aplica la siguiente ratio como fórmula: 

- (Pasivo total/ Patrimonio total)  

 

2.2.2. Rentabilidad 

Según Díaz Ortega et al.(2022),  es la ganancia que se obtiene por un negocio, inversión 

o activo en específico; es decir, el rendimiento producido por una actividad económica, 

el cual se expresa como un porcentaje en relación con la inversión inicial. 

Por su parte, Zambrano et al.(2021), indica que hace referencia a la evaluación de la 

suficiencia de una transposición para crear privilegios en proporción al capital invertido, 

el mismo que generalmente está expresado como un porcentaje y es el indicador 

indispensable para examinar el rendimiento y eficacia de una compañía. 

Sin embargo, Niyas y Kavida (2022), exponen que se refiere al indicador financiero de 

suma relevancia para valorar el éxito de los propósitos y eficiencia de un negocio, este 
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refleja la conexión de ingresos generados y costos involucrados en una actividad 

económica. 

Desde su enfoque, Sun et al.(2020), comenta que es la idoneidad de una organización 

en producir rentabilidad en nexo con recursos internos, activos, comercio, entre otros, 

que se pueda considerar como rentable. 

Estrategias  

Para que una organización sea rentable en el mercado, según Zambrano et al.(2021), 

es necesario tener en cuenta lo siguiente: 

▪ Mejorar la productividad: la implementación de procesos más eficientes logra 

maximizar la producción, lo que genera una mayor ganancia. 

▪ Optimizar gastos y costos: la negociación de mejores precios con proveedores, 

reducción de gastos que no son esenciales, obtener operativas eficientes, entre 

otros. 

▪ Incrementar precios: analizar y considerar aumentarlos de manera estratégica sin 

causar un impacto considerable a la demanda del servicio o producto. 

▪ Focalización en clientes rentables: la identificación y atención de clientes más 

rentables, que generen un mayor ingreso, impactarán de forma positiva en la 

organización. 

▪ Inversión en marketing: aumentar los recursos destinados a estrategias de 

marketing mejorará la visibilidad de la compañía y atraerá a clientes nuevos. 

▪ Aplicar eficientes políticas de cobranza: asegurar una administración correcta de 

cuentas por cobrar con la finalidad de disminuir los plazos de cobro y así evitar la 

morosidad. 

▪ Preparar al equipo de trabajo: un equipo motivado y con capacitación constante 

mejora la calidad de servicio y aumenta la productividad. 

Beneficios 

Bajo su perspectiva de Niyas y Kavida (2022), la rentabilidad engloba una serie de 

beneficios; entre las principales encontramos las siguientes:  

❖ Mayor crecimiento, pues contribuye a que la organización reinvierta en su 

expansión, lo que genera mayor participación y oportunidades. 

❖ Facilita la obtención de financiamiento, puesto que al mejorar la imagen crediticia 

mejora el acceso a préstamos más favorables. 
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❖ Aumenta la capacidad de inversión, dado que brinda la oportunidad de destinar 

recursos a la investigación, desarrollo y adquisición de tecnologías avanzadas, lo 

que a su vez promueve la innovación y se percibe más competitiva en el mercado. 

❖ Proporciona estabilidad financiera, debido a que brinda una base financiera sólida 

que coadyuva a que la empresa haga frente a los periodos de incertidumbre o 

desfavorables. 

❖ Brinda capacidad para pagar deudas, porque garantiza que la organización pueda 

cumplir satisfactoriamente sus compromisos financieros. 

❖ Sostenibilidad, asegura la continuidad y permanencia de la compañía en el mercado 

por un largo periodo. 

Características: 

Gonzáles (2022), expone algunas de las características de una entidad rentable: 

▪ Una empresa rentable tiende a ser eficiente en sus operaciones, lo que significa 

que utiliza de manera óptima sus recursos, minimiza costos innecesarios y 

maximiza la productividad de su personal y activos. 

▪ Suele tener una ventaja competitiva distintiva en su industria.  

▪ Presenta una gestión financiera prudente. 

▪ Las empresas rentables suelen centrarse en satisfacer las necesidades de sus 

clientes, donde la comprensión profunda de las demandas del mercado y la 

capacidad de adaptarse a ellas de manera ágil eran primordiales para conservar la 

fidelidad de los clientes y atraer nuevos comercios. 

▪ Innovación y adaptabilidad: Las empresas rentables tienden a ser proactivas en la 

indagación de recientes perspectivas y están prestas a acomodarse a las 

transformaciones del ámbito empresarial. 

Importancia: 

Según, Flores et al.(2022), la rentabilidad juega un papel crucial en cualquier entidad, 

ya que es un indicador clave de su éxito y viabilidad financiera, asimismo, representa la 

capacidad de la empresa para generar beneficios y obtener un rendimiento positivo 

sobre la inversión y los recursos utilizados, donde ser una entidad rentable no solo 

garantiza su supervivencia a largo plazo; sino que también la mantiene competitiva en 

el mercado, atrayendo inversionistas y accediendo a financiamiento externo para futuros 

proyectos de crecimiento. 

Por su lado, Soberanes et al.(2021), la rentabilidad es esencial para recompensar a los 

accionistas y otros interesados, lo que construye confianza en la empresa y promueve 
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su desarrollo sostenible; además, una entidad rentable está mejor preparada para 

enfrentar desafíos económicos y financieros, como fluctuaciones del mercado o crisis 

potenciales, al contar con reservas para hacer frente a situaciones adversas. 

Evaluación de la rentabilidad 

Según Díaz Ortega et al.(2022), para evaluar la rentabilidad se debe tener en cuentas 

las siguientes dimensiones financieras importantes en el análisis empresarial:  

1. Beneficio del activo; es una métrica que analiza la rentabilidad de una empresa en 

comparación con la totalidad de sus activos, de modo que refleja cuántos beneficios 

produce la entidad en las unidades monetaria puestas en activos para generar 

ganancias, por ello, se presenta la siguiente fórmula:  

(Rendimiento neto/ Activo total) 

 

2. Beneficio del patrimonio; esta dimensión permite evaluar la rentabilidad de una 

entidad con base al capital aportado por los accionistas, de modo que proporciona 

una visión clara de la rentabilidad de su inversión, por consiguiente, se tiene en 

cuenta la siguiente fórmula:  

(Rendimiento neto/ Patrimonio neto) 

 

3. Beneficio neto; también conocido como ganancia neta, facilita la valoración de la 

robustez económica de la empresa y su potencial para producir rendimientos para 

los tenedores de acciones, dado que representa las ganancias generadas por la 

empresa durante un periodo específico, para ello se tiene cuenta la siguiente fórmula:  

(Rendimiento neto/ Ventas netas) 

 

4. Beneficio bruto; esta dimensión permite evaluar las ganancias que una empresa 

obtiene una vez que ha deducido los costos directos de los bienes o servicios 

vendidos, dado que la utilidad bruta revela cuánto margen queda tras cubrir los costos 

directos vinculados con la producción o obtención de los bienes. Tienen como 

indicador a la siguiente fórmula:  

(Rendimiento bruto/ ventas netas) 
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CAPÍTULO III  
MATERIALES Y MÉTODOS 

3.1. Ámbito de la investigación 

3.1.1 Ubicación política 

El trabajo de investigación se llevó a cabo en Perú, departamento Amazonas, provincia 

de Bagua y distrito de Bagua.  

3.1.2 Ubicación geográfica 

El distrito de Bagua se ubica al norte del Perú, se localiza en la región amazónica de 

Perú, en su sector noroccidental. Sus coordenadas geográficas oscilan 

aproximadamente entre los 5°40' y 6°30' de latitud sur, y entre los 78°15' y 79°45' de 

longitud oeste. Asimismo, su economía se centra en una variedad de actividades 

económicas como la ganadería, comercio, industria de maderera y turismo, debido a 

esta diversidad económica, el trabajo se desarrolló en el presente distrito con el 

propósito de investigar el planeamiento financiero y rentabilidad en los periodos de 2021 

y 2022. 

La empresa Full Motor´s S.C.R Ltda., con Ruc 20538922723, se ubica en la Av. Heroes 

del Cenepa Nro. 404 Centro de Bagua, orientada a la comercialización de componentes, 

piezas y accesorios para vehículos automotores. En sus comienzos, funcionaba en un 

modesto local situado en el corazón de la ciudad. Su oferta se limitaba a una selección 

reducida de repuestos para vehículos, tanto automóviles como motocicletas. No 

obstante, su distintivo radicaba en la dedicación hacia la calidad y el servicio al cliente 

excepcional. Los dueños se empeñaron en establecer vínculos sólidos con sus clientes 

y proveedores, lo que les permitió acceder a repuestos de alta calidad a precios 

competitivos. 

3.1.3 Periodo de ejecución 

El estudio fue desarrollado en el periodo de septiembre 2023 a abril 2024. 

3.1.4 Autorizaciones y permisos  

Primero se requirió obtener la debida autorización por parte de la empresa Full Motor’s, 

con el propósito de obtener el consentimiento para llevar a cabo la recopilación de datos 

por medio la guía de análisis documental y el cuestionario. 
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3.1.5 Control ambiental y protocolos de bioseguridad 

Se implementaron protocolos de seguridad apropiados para salvaguardar la salud y 

bienestar tanto de los investigadores como de los participantes que formen parte del 

estudio, lo que garantizó la integridad de la investigación y la obtención de datos 

confiables y éticamente sólidos; asimismo, se adoptó una postura responsable hacia el 

medio ambiente a través de la reducción al mínimo el uso de papel. 

3.1.6 Aplicación de principios éticos internacionales 

Para la ejecución del informe investigativo, se tomaron en cuenta los lineamientos 

establecidos por la Universidad Nacional de San Martín; además, se siguieron las 

directrices de las normas APA 7ª edición para la correcta citación de los diversos 

estudios, así como para la presentación de tablas, respetando los derechos de autor. 

En consecuencia, se consideraron los siguientes principios éticos: A cerca de las 

personas, asegurando que integrantes de la investigación sean tratados con dignidad y 

autonomía al decidir su participación. Beneficencia, dado que, el estudio se orienta a 

beneficiar tanto a la empresa como a sus integrantes, al proporcionar estrategias para 

mejorar el planeamiento financiero y aumentar la rentabilidad. Justicia, pues se brindó 

un trato justo a todos los participantes, independientemente de su posición dentro de la 

organización. 

3.2. Sistema de variables 

3.2.1. Variables principales 

V1: Planeamiento financiero 

Se refiere al proceso de definir objetivos financieros a máximo plazo y diseñar tácticas 

para lograrlas, como planificar y gestionar los recursos financieros de una compañía, 

administrar riesgos, evaluar flujos de efectivo, entre otros (Ordoñez-Ordoñez et al.2021). 

V2: Rentabilidad 

Es la ganancia que se obtiene por un negocio, inversión o activo en específico; es decir, 

el rendimiento producido por una actividad económica, el cual se expresa como un 

porcentaje en relación con la inversión inicial (Díaz Ortega et al.2022). 

3.2.1 Variables secundarias 

“No existen variables secundarias” 
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Tabla 1 
Descripción de variables por objetivo específico 1 
Objetivo específico N°1: Establecer la relación entre el planeamiento financiero y el 
rendimiento del activo en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Variable abstracta Variable concreta Medio de registro 
Unidad de 

medida 

Rendimiento del 

activo 

- Planeamiento financiero 
(Liquidez general, 
Capital de trabajo, 
Prueba ácida, Ratio de 
endeudamiento) 

Se aplicó la guía de análisis 
documental para establecer 
la relación entre la liquidez 
general y la rentabilidad con 
sus componentes. 

Razón  

Nota: Adaptación de la fundamentación teórica de Ordoñez-Ordoñez et al. (2021) y Díaz Ortega et al. (2022). 

 

Tabla 2 
Descripción de variables por objetivo específico 2 

Objetivo específico N°2: Identificar la relación entre el planeamiento financiero y el 
rendimiento del patrimonio en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Variable abstracta Variable concreta Medio de registro 
Unidad 

de 
medida 

Rendimiento del 
patrimonio 

- Planeamiento financiero 
(Liquidez general, 
Capital de trabajo, 
Prueba ácida, Ratio de 
endeudamiento) 

Se aplicó la guía de análisis 
documental para identificar la 
relación entre el capital de 
trabajo y la rentabilidad. 

Razón  

Nota: Adaptación de la fundamentación teórica de Ordoñez-Ordoñez et al. (2021) y Díaz Ortega et al. (2022). 

 

Tabla 3 
Descripción de variables por objetivo específico 3 

Objetivo específico N°3: Evaluar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento 
de ventas en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022.  

Variable 
abstracta 

Variable concreta Medio de registro 
Unidad de 

medida 

Rendimiento 
de ventas 

- Planeamiento financiero 
(Liquidez general, 
Capital de trabajo, 
Prueba ácida, Ratio de 
endeudamiento) 

Se aplicó la guía de análisis 
documental para establecer la 
relación entre la prueba ácida y 
la rentabilidad con sus 
dimensiones. 

Razón  

Nota: Adaptación de la fundamentación teórica de Ordoñez-Ordoñez et al. (2021) y Díaz Ortega et al. (2022). 

 

Tabla 4 
Descripción de variables por objetivo específico 4 

Objetivo específico N°4: Analizar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento 
bruto en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Variable abstracta Variable concreta Medio de registro 
Unidad 

de 
medida 

Rendimiento 
bruto 

- Planeamiento financiero 
(Liquidez general, 
Capital de trabajo, 
Prueba ácida, Ratio de 
endeudamiento) 

Se aplicó la guía de análisis 
documental para establecer la 
relación entre el ratio de 
endeudamiento y la 
rentabilidad con sus 
dimensiones. 

Razón  

Nota: Adaptación de la fundamentación teórica de Ordoñez-Ordoñez et al. (2021) y Díaz Ortega et al. (2022). 
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Tipo de investigación 

El trabajo científico fue de tipo aplicada porque se orienta a generar conocimientos y 

resultados que sean útiles para la empresa Full Motor´s. Además, Sharma & Minh 

(2021), menciona que este tipo de estudio se enfoca en abordar problemas o desafíos 

reales que enfrenta la sociedad, la industria, la salud, la educación o cualquier otro 

ámbito de la vida cotidiana. 

Nivel de estudio 

El estudio presentó un alcance descriptivo – correlacional; en virtud a que se 

describieron características de las variables en estudio, cómo también se identificó la 

relación o la asociación que presentan entre ellas, por ende García & Sánchez (2020), 

indican que se enfoca en analizar las variables, así como en analizar las relaciones 

estadísticas entre ellas, sin intentar establecer relaciones de causa y efecto. 

Población 

La población estuvo constituida por los estados económicos del periodo 2021 -2022 y 

trabajadores de la empresa Full Motor’s. Para Gomez-Escalonilla (2021), es la totalidad 

de personas o elementos que comparten características específicas y que son el 

enfoque central de la investigación o análisis. 

✓ Criterios de inclusión: Se ha incluido a 8 trabajadores, estados financieros, 

informes financieros correspondientes al año de 2021 y 2022 

✓ Criterios de exclusión: No se tomó en cuenta aquellos documentos que estén 

fuera del alcance mencionado previamente, es decir, aquellos que sean 

demasiados antiguos. 

Muestra 

La muestra se halló conformada por el estado de situación financiera, estado de 

hallazgos que corresponde al año 2021 - 2022 y 8 trabajadores de la empresa Full 

Motor’s. Según Condori-Ojeda (2020), indican que el propósito de la muestra es obtener 

resultados fiables y aplicables a partir de un subconjunto reducido de la población en 

estudio.  

Diseño analítico, muestral y experimental 

Para el desarrollo del trabajo el diseño ha sido no experimental, dado que el investigador 

no manipuló deliberadamente las variables independientes, por el contrario, observó y 

analizó los fenómenos en su estado original. Bajo la perspectiva de Smith & Hasan 
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(2020), las variables se mantuvieron constantes, lo que permitió una descripción en su 

estado inicial, posibilitando la obtención de resultados significativos y, a partir de ello, 

ofrecer recomendaciones pertinentes según la problemática. 

Además, fue de corte longitudinal, debido a que el trabajo se realizó en dos periodos; 

es decir, el recojo de las evidencias ha sido de los años 2021 -2022. Tal como Pereyra 

(2020), indica que este tipo de investigación busca establecer vínculos entre los temas 

a lo largo del tiempo; de acuerdo a la conveniencia del investigador.  

Por lo tanto, el esquema a utilizar es de la siguiente manera: 

V1 

 

                     M                        r 

 

V2 

M: Muestra. 

V1: Planeamiento financiero 

V2: Rentabilidad 

r: Relación entre los temas de investigación. 

3.3 Procedimientos de la investigación 

Para llevar a cabo el desarrollo de la investigación, se realizó un análisis tanto 

descriptivo como inferencial. Para el análisis descriptivo, se utilizó un cuestionario que 

permitió conocer el estado del planeamiento financiero a través de la percepción de los 

colaboradores. Por otro lado, la información adquirida de los estados financieros de la 

empresa fue procesadas utilizando tablas de Excel y el programa SPSS-28 los cuales 

permitieron mostrar los hallazgos mediante tablas y gráficas; de modo que está 

metodología permitirá proponer soluciones adecuadas para un plan financiero eficiente 

en la entidad. 

3.3.1 Objetivo específico 1  

Establecer la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del activo en la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 
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a) Actividades y tareas 

Se empleó una guía de análisis con el fin de establecer la relación entre la liquidez 

general con la rentabilidad en la empresa Full Motor’s. 

b) Descripción de procedimientos 

Se aplicó el instrumento (guía de análisis documental) para recolectar la información 

y dar solución al primer objetivo planteado.  

c) Técnica de procesamiento y análisis de datos 

Se ha empleado el análisis documental, una herramienta valiosa que implica 

examinar y evaluar una variedad de documentos relevantes para el tema en 

cuestión. Este enfoque se caracteriza por su naturaleza descriptiva, lo que significa 

que se enfocó en detallar y describir minuciosamente la información recopilada a 

partir de los documentos seleccionados. 

 

3.3.2 Objetivo específico 2 

Identificar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del patrimonio en 

la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

a) Actividades y tareas 

Se tuvo en cuenta el instrumento de evaluación para identificar la relación entre el 

capital de trabajo y la rentabilidad en la empresa.  

b) Descripción de procedimientos 

Para lograr conocer el vínculo que existe entre el capital de trabajo y la rentabilidad 

en la empresa se utilizó el instrumento presentado en el estudio de investigación y 

así dar solución al objetivo planteado. 

c) Técnica de procesamiento y análisis de datos 

Se ha empleado el análisis documental, una herramienta valiosa que implica 

examinar y evaluar una variedad de documentos relevantes para el tema en 

cuestión. Este enfoque se caracteriza por su naturaleza descriptiva, lo que significa 

que se enfocó en detallar y describir minuciosamente la información recopilada a 

partir de los documentos seleccionados. 

 

3.3.3 Objetivo específico 3 

Evaluar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento de ventas en la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 
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a) Actividades y tareas 

Se empleó la guía de análisis para emplear así evaluar la relación entre la prueba 

ácida y la rentabilidad de la empresa Full Motor´s. 

b) Descripción de procedimientos 

Se aplicó el instrumento diseñado sobre la muestra elegida, luego de obtener la 

información, serán procesados en los programas SPSS, lo cuales permitieron la 

interpretación de los datos, seguidamente dar respuesta al tercer objetivo propuesto 

en el estudio.  

c) Técnica de procesamiento y análisis de datos 

Se ha empleado el análisis documental, una herramienta valiosa que implica 

examinar y evaluar una variedad de documentos relevantes para el tema en cuestión. 

Este enfoque se caracteriza por su naturaleza descriptiva, lo que significa que se 

enfocó en detallar y describir minuciosamente la información recopilada a partir de 

los documentos seleccionados. 

 

3.3.4 Objetivo específico 4 

Analizar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto en la empresa 

Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

a) Actividades y tareas 

Se empleó la guía de análisis con el propósito de analizar la relación entre el ratio 

de endeudamiento y la rentabilidad en la empresa Full Motor’s. 

b) Descripción de procedimientos 

Luego de aplicar la guía de análisis documental en la muestra, los datos fueron 

presentados en gráficos y cuadros, para su debida interpretación, con la finalidad 

de encontrar soluciones pertinentes. 

c) Técnica de procesamiento y análisis de datos 

Se ha empleado el análisis documental, una herramienta valiosa que implica 

examinar y evaluar una variedad de documentos relevantes para el tema en 

cuestión. Este enfoque se caracteriza por su naturaleza descriptiva, lo que significa 

que se enfocó en detallar y describir minuciosamente la información recopilada a 

partir de los documentos seleccionados. 
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CAPÍTULO IV  
RESULTADOS Y DISCUSIÓN 

Análisis descriptivo 

Figura 1 
Nivel del planeamiento financiero 
Nota. Datos obtenidos del cuestionario aplicado. 

 

Interpretación 

Tal como refiere la figura, el nivel del planeamiento financiero en la organización ha sido 

calificada como medio en 87.5% y alto en un 12.5%. Referente a la dimensión liquidez 

general, el nivel de liquidez general es bajo en un 12.5%, medio en un 75% y alto en un 

12.5%, tal resultado se debe a que la dirección de la empresa no prioriza de manera 

apropiada la gestión de la liquidez en cuanto a decisiones estratégicas. Por otro lado, el 

nivel del capital de trabajo ha sido calificado como medio en un 87.5% y alto en un 

12.5%, dado que, la corporación no emplea medidas o políticas para el progreso del 

nivel del capital de trabajo. 

En cuanto al nivel de la prueba ácida, fue calificado como bajo en un 12.5%, medio en 

un 62.5% y alto en un 25% porque la organización no efectúa el inventariado mensual. 

Además, el nivel del ratio de endeudamiento es medio en 50% y alto en 50%, por cuanto, 

a pesar de que consideran que el endeudamiento impacta en la rentabilidad, la empresa 

no aplica estrategias para la mejora del nivel de endeudamiento, pero, algunas veces 

tratan de gestionar de manera adecuada el endeudamiento para poder mantenerse en 

niveles óptimos. 
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Tabla 5 
Planeamiento financiero 

Periodo 
Liquidez 
general 

Capital de 
trabajo 

Prueba ácida 
Ratio de 

endeudamiento 
2021 3.2 S/ 3,420,580.00 2 2 

2022 3.3 S/ 3,114,478.00 3 1 

Nota. Datos obtenidos de los EE.RR Integrales de la empresa. 

Interpretación 

En la tabla se aprecia que, la liquidez general en el 2021 fue de 3.2 y en 2022 fue de 

3.3, estos resultados reflejan que la entidad cuenta con suficiente liquidez para 

responder a sus deberes de mediano plazo. Referente al capital de trabajo, en 2021 

este fue de S/ 3,420,580.00 a comparación del 2022 con una reducción a S/ 

3,114,478.00, la prueba ácida obtuvo un resultado de 2 veces en 2021 y 3 veces en 

2022, demostrando que, la organización contó con recursos para responder a sus 

responsabilidades de corto tiempo sin considerar las mercancías. 

No obstante, en el ratio de endeudamiento, en 2021 fue de 2 veces y en 2022 fue 1 vez, 

revelando que, la empresa posee altos niveles de endeudamiento, evidenciando que, 

parte del activo se encuentra financiado a través de deudas. Además, pese a una 

adecuada liquidez, el análisis del endeudamiento muestra una reducción significativa, 

indicando una disminución en la dependencia de financiamiento externo, aunque revela 

que parte del activo aún está financiado mediante deudas, sugiere la necesidad de 

gestionar el nivel de endeudamiento para mitigar riesgos financieros a largo plazo. 

Figura 2 
Rentabilidad de la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda 
Nota. Datos obtenidos de los EE.RR Integrales de la empresa. 
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Interpretación 

En la tabla es posible apreciar la rentabilidad de la organización. En lo que respecta al 

rendimiento del activo, este tuvo un índice de 12.8% en 2021 y en 2022 este índice bajó 

a un 6.8%, revelando que, la empresa contó con rentabilidad a partir de su inversión en 

el activo, pero con una reducción considerable en el último año. En cuanto al rendimiento 

del patrimonio, en 2021 este fue por 32.8% y en 2022 este fue por 14.1%, el cual ha 

tenido una disminución entre periodo, reflejando las unidades monetarias obtenidas por 

medio de la inversión en el patrimonio. 

Referente al rendimiento de las ventas, el índice fue de 7% en 2021 y en 2022 este 

redujo a 3%, señalando las ganancias obtenidas por medio de las ventas, el cual no ha 

sido favorable, por cuanto, el último periodo no obtuvo el índice requerido. En cuanto al 

rendimiento bruto, el índice obtenido en 2021 fue de 14.3% y en 2022 fue 12.6%, 

reflejando las ganancias después de restar costos, el cual ha tenido una disminución 

entre año. En efecto, tanto el rendimiento del activo como del patrimonio muestran una 

reducción significativa, indicando una disminución en las ganancias obtenidas a partir 

de estas inversiones. Además, el rendimiento de las ventas experimentó una 

disminución, revelando un desempeño poco favorable en la generación de ingresos. 

Análisis inferencial 

Tabla 6 
Prueba de normalidad 

 
Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. 
Planeamiento financiero .936 8 .569 

Rentabilidad .955 8 .759 

*. Esto es un límite inferior de la significación verdadera. 

a. Corrección de significación de Lilliefors 

 

Interpretación 

Los datos que se ubican en la tabla reflejan que la significancia para ambos temas de 

estudio es superior a 0.05, siendo 0.569 para el planeamiento financiero y 0.759 para la 

rentabilidad. Con este resultado fue posible reconocer que los datos consignados se 

originan de una distribución normal, de modo que, se aplicó la prueba paramétrica de 

Pearson para medir la relación entre los principales temas de trabajo. 
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4.1 Objetivo específico 1 

Establecer la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del activo 

en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022 

Tabla 7 
Relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del activo 

 
Planeamiento 

financiero 
Rendimiento 

del activo 

Planeamiento financiero 

Correlación de Pea  rson 1 .801* 

Sig.  .017 

N 8 8 

*. La correlación es significativa en el nivel 0,05 (bilateral). 
 

Interpretación 

En la tabla se aprecia que existe relación significativa entre el planeamiento financiero 

y la rentabilidad del activo, dado que, la puntuación de la significancia obtenida fue 

0.017, siendo menor a 0.05. De igual manera, la correlación de Pearson fue positiva alta 

en 0.801. Con base en esta información, se pudo validar la hipótesis alterna, 

descartando la hipótesis nula. También, se resalta la importancia de un adecuado 

manejo del planeamiento financiero, dado que, este impacta en la rentabilidad del activo 

la empresa. Estos hallazgos indican que una gestión eficaz de los recursos financieros 

puede ser determinante en el éxito económico de la organización. En consecuencia, se 

evidencia la necesidad de implementar estrategias que promuevan una planificación 

financiera óptima para garantizar resultados favorables. 

4.2 Objetivo específico 2 

Identificar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del 

patrimonio en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022 

Tabla 8 
Relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento del patrimonio 

 
Planeamiento 

financiero 
Rendimiento 

del patrimonio 

Planeamiento financiero 

Correlación de Pea  rson 1 .811* 

Sig.  .015 

N 8 8 

*. La correlación es significativa en el nivel 0,05 (bilateral). 
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Interpretación 

Conforme lo indica el cuadro, se aprecia una relación significativa entre la planificación 

financiera y la rentabilidad del patrimonio, dado que la puntuación de significancia 

obtenida fue de 0.015, siendo inferior a 0.05. De igual forma, la correlación de Pearson 

fue positiva y elevada, alcanzando un valor de 0.811. Con estos hallazgos, se logró 

refutar la hipótesis nula y aceptar la hipótesis alternativa. Asimismo, se evidencia que 

cuando el planeamiento financiero se realiza de manera adecuada, posee el potencial 

de influir en el rendimiento del patrimonio, al facilitar la identificación y aprovechamiento 

de oportunidades de inversión. Esto señala que una estrategia financiera bien 

estructurada no solo garantiza la seguridad y estabilidad de los activos, sino que también 

genera un crecimiento significativo a lo largo del tiempo. 

 

4.3 Objetivo específico 3 

Evaluar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento de ventas en 

la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Tabla 9 
Relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento de ventas 

 
Planeamiento 

financiero 
Rendimiento 

de ventas 

Planeamiento financiero 

Correlación de Pea  rson 1 .842** 

Sig.  .009 

N 8 8 

**. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (bilateral). 

 

Interpretación 

Los datos indican que existe relación significativa entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento de ventas, esto porque la significancia alcanzada fue de 0.009, siendo 

inferior a 0.05. Asimismo, la correlación de Pearson fue positiva alta en 0.842. Con los 

resultados obtenidos, se rechazó la hipótesis nula y se aceptó la hipótesis alterna. De la 

misma forma, estos resultados revelan que, con una planificación financiera efectiva, las 

metas financieras pueden establecerse de manera realista y respaldarse con un 

presupuesto detallado que oriente las operaciones empresariales. Este enfoque podría 

resultar en un incremento significativo de los ingresos en un plazo específico, de modo 

que, el rendimiento de ventas obtendría un índice favorable. 
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4.4 Objetivo específico 4 

Analizar la relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto en la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Tabla 10 
Relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto 

 
Planeamiento 

financiero 
Rendimiento 

bruto 

Planeamiento financiero 

Correlación de Pea  rson 1 .708* 

Sig.  .049 

N 8 8 

*. La correlación es significativa en el nivel 0,05 (bilateral). 

 

Interpretación 

Según evidencia la tabla, existe relación significativa entre el planeamiento financiero y 

el rendimiento bruto, visto que, la significancia obtenida fue 0.49, siendo menor a 0.05. 

De la misma manera, el coeficiente de correlación de Pearson fue positiva alta en 0.708, 

por cuanto, las acciones llevadas a cabo en la planificación financiera tienen 

repercusiones directas en el desempeño de la empresa, influenciando su rendimiento 

económico. Además, un plan financiero elaborado no solo facilita la asignación eficiente 

de recursos, sino que también contribuye a maximizar la rentabilidad y minimizar riesgos 

financieros, proporcionando una guía estratégica para la toma de decisiones. 

4.5 Objetivo general 

Determinar la relación entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la 

empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Tabla 11 
Relación entre el planeamiento financiero y la rentabilidad 

 
Planeamiento 

financiero 
Rentabilidad 

Planeamiento financiero 

Correlación de Pea  rson 1 .884** 

Sig.  .004 

N 8 8 

**. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (bilateral). 

Interpretación 

Según lo señala el cuadro, se evidencia una correlación relevante entre temas 

estimados, puesto que la significancia obtenida fue de 0.004 y el coeficiente de 
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correlación de Pearson resultó ser notablemente positivo, alcanzando un valor de 0.884. 

Asimismo, es posible conocer que el planeamiento financiero influye en un (0.884)2 = 

78.1% en la rentabilidad de la organización. De igual modo, se determina que la 

planificación financiera abarca la administración del flujo de efectivo para asegurar que 

la entidad disponga de suficiente liquidez para cubrir sus gastos operativos y de 

inversión, alcanzando así una rentabilidad eficiente. 

Discusión 

El trabajo investigativo ha sido elaborado con la finalidad de determinar la relación entre 

el planeamiento financiero y la rentabilidad en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. 

Bagua. Por tal motivo, se tomó en cuenta el contenido teórico de Ordoñez-Ordoñez et 

al. (2021) para la evaluación del planeamiento financiero y para la evaluación de la 

rentabilidad, se tomó en cuenta el contenido teórico de Díaz Ortega et al. (2022). 

Por otro lado, el planeamiento financiero de la organización es calificado como medio 

en un 87.5% porque la gestión de liquidez y el capital de trabajo se priorizan casi 

siempre, pero no se realizan inventarios mensuales. Aunque reconocen que el 

endeudamiento impacta en la rentabilidad, no implementan estrategias para mejorarlo, 

aunque a veces gestionan el endeudamiento para mantenerlo en niveles óptimos. Por 

otro lado, la empresa posee una liquidez general de 3.3 y un capital de trabajo de S/ 

3,114,478.00, con una prueba ácida de 3, indicando capacidad para cubrir compromisos 

sin considerar inventario. No obstante, su ratio de endeudamiento es de 1, revelando 

altos niveles de deuda y financiamiento del activo a través de préstamos. Además, la 

empresa experimentó una reducción en la rentabilidad en 2022 en comparación con 

2021. El rendimiento del activo disminuyó del 12.8% al 6.8%, mientras que el 

rendimiento del patrimonio bajó del 32.8% al 14.1%. Asimismo, el rendimiento de las 

ventas cayó del 7% al 3%, y el rendimiento bruto también disminuyó del 14.3% al 12.6%. 

Estas reducciones indican un desempeño menos favorable en términos de ganancias y 

generación de ingresos para la empresa. 

En el primer objetivo se estableció la relación entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento del activo en la organización, por lo tanto, se evidenció una relación entre 

la planificación financiera y la rentabilidad de los activos, dado que, la significancia 

obtenida fue de 0.017 y se observó una correlación de Pearson positiva y alta de 0.801. 

Estos resultados se asemejan al trabajo de investigación desarrollado por Cordero y De 

la cruz (2022), quienes llegaron a concluir que la falta de un plan financiero afectó 

negativamente a la empresa, manifestándose en un bajo índice en el rendimiento del 

activo. Sin embargo, al implementar un plan financiero, la rentabilidad mejoró, 
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ocasionando que la organización cuente con liquidez, planificación de gastos y 

suficientes recursos para cumplir con sus responsabilidades, demostrando así que un 

buen planeamiento financiero se relaciona con la rentabilidad del activo (sig.0.000). En 

efecto, es crucial gestionar bien el planeamiento financiero para mejorar la rentabilidad 

empresarial. Una gestión eficiente de los recursos financieros puede determinar el éxito 

económico. Por lo tanto, es necesario implementar estrategias que fomenten una 

planificación financiera efectiva para asegurar resultados positivos. 

En el segundo objetivo se identificó la relación entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento del patrimonio en la organización, de modo que, existe una relación notable 

entre la planificación financiera y la rentabilidad del patrimonio. Esto se refleja en la 

significancia de 0.015, asimismo, se destaca una correlación positiva alta de 0.811 

según el coeficiente de Pearson. Este resultado evidencia semejanza con el trabajo de 

investigación elaborado por Ramírez y Ruiz (2021), quienes concluyeron que existe 

relación entre la planificación financiera y la rentabilidad patrimonial, por cuanto, la 

significancia fue 0.000 y el coeficiente de correlación fue 0.646. También, en cuanto a 

la rentabilidad, el 44% mencionó que en ocasiones comparten la información sobre las 

inversiones y el cumplimiento de los planes se da en un 44%. Por otro lado, se evidencia 

que un correcto planeamiento financiero puede influir positivamente en el rendimiento 

de los bienes, al facilitar la detección y aprovechamiento de oportunidades de inversión. 

Esto indica que una estrategia financiera bien elaborada no solo asegura la protección 

y estabilidad de los activos, sino que también impulsa un crecimiento considerable a 

largo plazo. 

En el tercer objetivo se evaluó la relación entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento de ventas en la empresa, donde los datos señalan una fuerte relación entre 

la planificación financiera y el rendimiento de ventas, dado que, el nivel de significancia 

alcanzado fue de 0.009. Además, se encontró una correlación de Pearson positiva 

considerable, alcanzando 0.842. Estos resultados tienen semejanza con el trabajo 

ejecutado por Villafane (2020), quienes llegaron a concluir que los elementos de la 

rentabilidad están relacionadas con la planificación financiera, como se evidencia por 

las correlaciones encontradas con la inversión (0,727) y el análisis financiero (0,733), 

confirmando la relación directa entre la planificación financiera y la rentabilidad, 

respaldado por un valor significativo de 0.000. En efecto, estos hallazgos muestran que, 

mediante una adecuada planificación financiera, se pueden fijar objetivos financieros de 

manera práctica y respaldarlos con un presupuesto detallado que guíe las actividades 

comerciales. Este método podría conducir a un notable aumento de los ingresos en un 

período determinado, lo que resultaría en un rendimiento de ventas favorable. 
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En el cuarto objetivo se analizó la relación entre el planeamiento financiero y el 

rendimiento bruto en la empresa, donde se evidenció que existe una relación 

significativa entre la planificación financiera y el rendimiento bruto, dado que, el nivel de 

significancia alcanzado fue de 0.49. Además, se evidenció una fuerte correlación 

positiva, con un coeficiente de Pearson de 0.708. El resultado muestra similar relación 

con el trabajo de investigación ejecutado por Chumbe y Flores (2021), al concluir que 

existe relación entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto, por cuanto, la 

significancia fue 0.000 y el coeficiente de correlación fue 0.574. De igual modo, la 

mayoría de las empresas están al tanto de las necesidades financieras inmediatas, pero 

descuidan la planificación a largo plazo, lo cual repercute en su capacidad de generar 

beneficios. Por lo tanto, las decisiones tomadas durante la planificación financiera 

impactan de manera significativa en cómo la empresa se desenvuelve, afectando su 

desempeño económico. Un plan financiero bien elaborado no solo ayuda a distribuir 

recursos de manera efectiva, sino que también ayuda a aumentar las ganancias y 

reducir los riesgos financieros al ofrecer un marco estratégico para tomar decisiones. 

En el objetivo general se determinó la relación entre el planeamiento financiero y la 

rentabilidad en la empresa, dado que, existe relación entre la planificación financiera y 

la rentabilidad, dado que, la significancia alcanzada fue de 0.004 y el coeficiente de 

correlación de Pearson fue alto en 0.884. Además, se infiere que la planificación 

financiera influye en un 78.1% en la rentabilidad de la organización. Estos resultados 

tienen similar relación con el trabajo ejecutado por Gámez et al. (2020), al concluir que 

existe relación entre la planeación financiera y la rentabilidad de una empresa, dado 

que, el p-valor fue 0.000 y la correlación fue 0.368. También, el 58% de los trabajadores 

creen que la empresa siempre hace un buen presupuesto de egresos a corto plazo, 

mientras que el 70% piensa que existe un buen presupuesto de capital y utilidades a 

largo plazo. Por lo tanto, se evidencia que la planificación financiera abarca la 

administración del flujo de caja con el propósito de asegurar que la compañía disponga 

de liquidez adecuada para sufragar sus costos operativos y de inversión, alcanzando 

así una rentabilidad eficaz. 

Para finalizar, se encuentran fortalezas en el estudio, donde se destaca que, el tema del 

planeamiento financiero y la rentabilidad es importante para la gestión empresarial, dado 

que, afecta directamente a la salud financiera y el éxito a largo plazo de una empresa. 

Asimismo, proporciona una perspectiva actualizada y relevante sobre la situación 

financiera de la empresa en ese momento. En cambio, entre las debilidades el estudio, 

se encuentra la posibilidad de que sus hallazgos no puedan extrapolarse de manera 

generalizada ni aplicarse fácilmente a distintas empresas que operen en sectores o 
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regiones geográficas diversas. Esto sugiere que las conclusiones obtenidas podrían no 

ser representativas para contextos empresariales diferentes, lo que plantea la necesidad 

de ejercer precaución al interpretar y aplicar los resultados del estudio en diversos 

entornos. 
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CONCLUSIONES 

1. Se evidencia relación significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento 

del activo en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua porque la significancia es 

de 0.017. De igual manera, la correlación de Pearson es positiva alta en 0.801. 

Asimismo, manejar los recursos financieros de manera efectiva puede ser crucial 

para lograr el éxito económico de la empresa. Por lo tanto, se hace evidente adoptar 

tácticas que fomenten una planificación financiera eficiente para asegurar resultados 

positivos. 

2. Existe relación significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento del 

patrimonio en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua, dado que, la significancia 

es 0.015. Asimismo, la correlación de Pearson es afirmativa alta en 0.811. De igual 

modo, se evidencia que un buen manejo de las finanzas puede influir en el 

desempeño del patrimonio al facilitar la detección y aprovechamiento de 

oportunidades de inversión. 

3. Se evidencia relación significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento 

de ventas en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua, por cuanto, la significancia 

alcanzada es de 0.009. De la misma manera, la correlación de Pearson es positiva 

alta en 0.842. En efecto, estos hallazgos indican que, mediante una adecuada 

planificación financiera, se pueden fijar objetivos financieros y respaldarlos con un 

presupuesto detallado que guíe las actividades comerciales para la obtención de una 

eficiente rentabilidad. 

4. Existe relación significativa entre el planeamiento financiero y el rendimiento bruto en 

la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua porque la significancia es de 0.49. De 

igual modo, el coeficiente de correlación de Pearson es positiva alta en 0.708. Esto 

indica que las decisiones tomadas durante la planificación financiera impactan de 

manera significativa en cómo se desenvuelve la empresa, afectando su desempeño 

financiero. 

5. Se evidencia relación significativa entre el planeamiento financiero y la rentabilidad 

en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua, visto que, la significancia es de 0.004 

y el coeficiente de correlación de Pearson es positiva alta en 0.884. De igual modo, 

el planeamiento financiero influye en un 78.1% en la rentabilidad de la organización. 

En efecto, si se desarrolla de manera efectiva el planeamiento financiero, este tendrá 

un impacto favorable en la rentabilidad de la empresa. 
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RECOMENDACIONES 

1. Se solicita al jefe de contabilidad implementar un mecanismo de revisión regular de 

los planes financieros, ajustándolos a las variaciones del mercado para potenciar el 

rendimiento de los activos de manera continua. Además, es esencial promover 

entrenamientos regulares del equipo financiero en métodos avanzados de análisis y 

planificación financiera. 

2. Se recomienda al gerente de la empresa formular políticas eficaces de gestión de 

riesgos que resguarden el patrimonio de la empresa frente a variaciones financieras 

negativas, lo que implica la necesidad de definir metas específicas de retorno sobre 

el patrimonio que orienten las decisiones de inversión y financiación. 

3. Se aconseja al jefe de contabilidad que coordine el planeamiento financiero con las 

estrategias de marketing y ventas para sincronizar mejor los presupuestos con las 

metas de ingresos. Para ello, se deben emplear proyecciones financieras que ayuden 

a establecer objetivos de ventas que sean tanto realistas como estimulantes. 

4. Se insta al gerente general a optimizar la distribución de recursos mediante un 

planeamiento financiero que priorice proyectos y áreas con alto potencial de retorno 

bruto, lo cual requiere una mejora en los procesos de presupuestación para reflejar 

de manera más precisa los costos y rendimientos anticipados. 

5. Se sugiere al gerente general incorporar herramientas sofisticadas de análisis 

financiero para anticipar y planificar situaciones que maximicen la rentabilidad, y es 

vital establecer indicadores de desempeño clave que midan la efectividad del 

planeamiento financiero. De igual manera, promover una cultura organizacional que 

fomente la responsabilidad y la rendición de cuentas en la organización, mediante 

metas claras y asignar responsabilidades específicas a los miembros del equipo 
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Anexo 1. Matriz de Operacionalización 

Variables Definición conceptual Definición operacional Dimensiones Indicadores Escala 

Planeamiento 
financiero 

Se refiere al proceso de 
definir objetivos financieros 
a largo plazo y diseñar 
estrategias para 
alcanzarlos, como planificar 
y gestionar los recursos 
financieros de una 
compañía, administrar 
riesgos, evaluar flujos de 
efectivo, entre otros 
(Ordoñez-Ordoñez et al., 
2021). 

Para evaluar la variable 
planeamiento financiero se 
ha empleado los 
instrumentos del 
cuestionario y la guía de 
análisis documental como 
instrumento. 

Liquidez general Activo corriente/ Pasivo corriente 

Razón - 
Ordinal 

Capital de trabajo Activo corriente - Pasivo corriente 

Prueba ácida Activo corriente – Inventario / 
Pasivo corriente 

Ratio de 
endeudamiento Pasivo total/ Patrimonio neto 

Rentabilidad 

Es la ganancia que se 
obtiene por un negocio, 
inversión o activo en 
específico; es decir, el 
rendimiento producido por 
una actividad económica, el 
cual se expresa como un 
porcentaje en relación con la 
inversión inicial. (Díaz 
Ortega et al., 2022). 

Para la rentabilidad se 
utilizó la guía de análisis 
documental como 
instrumento. 

Rendimiento del 
activo 

Rendimiento neto/ activo total 

Razón 

Rendimiento del 
patrimonio 

Rendimiento neto/ Patrimonio neto 

Rendimiento de 
ventas 

Rendimiento neto/ ventas netas 

Rendimiento bruto Rendimiento bruto/ Ventas netas 
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Anexo 2. Matriz de consistencia 

FORMULACIÓN DEL PROBLEMA GENERAL HIPOTESIS GENERAL  OBJETIVO GENERAL  ASPECTOS TEÓRICOS 
¿Cuál es la relación entre el planeamiento 
financiero y la rentabilidad en la empresa Full 
Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022? 
 
PROBLEMAS ESPECÍFICOS 
 
P.1. ¿Cuál es la relación entre el 

planeamiento financiero y el rendimiento 
del activo en la empresa Full Motor´s 
S.C.R Ltda. Bagua 2022? 

P.2. ¿Cuál es la relación entre el 
planeamiento financiero y el rendimiento 
del patrimonio en la empresa Full Motor´s 
S.C.R Ltda. Bagua 2022? 

P.3. ¿Cuál es la relación entre el 
planeamiento financiero y el rendimiento 
de ventas en la empresa Full Motor´s 
S.C.R Ltda. Bagua 2022? 

P.4. ¿Cuál es la relación entre el 
planeamiento financiero y el rendimiento 
bruto en la empresa Full Motor´s S.C.R 
Ltda. Bagua 2022? 
 

Hi: Existe relación significativa entre el planeamiento 
financiero y la rentabilidad en la empresa Full 
Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

 
HIPÓTESIS ESPECÍFICOS 
H.1. Existe relación significativa entre el planeamiento 

financiero y el rendimiento del activo en la 
empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

H.2. Existe relación significativa entre el planeamiento 
financiero y el rendimiento del patrimonio en la 
empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

H.3. Existe relación significativa entre el planeamiento 
financiero y el rendimiento de ventas en la 
empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

H.4. Existe relación significativa entre el planeamiento 
financiero y el rendimiento bruto en la empresa 
Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

Determinar la relación entre el 
planeamiento financiero y la rentabilidad 
en la empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. 
Bagua 2022. 
 
OBJETIVOS ESPECÍFICOS 
O1. Establecer la relación entre el 

planeamiento financiero y el 
rendimiento del activo en la empresa 
Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

O2. Identificar la relación entre el 
planeamiento financiero y el 
rendimiento del patrimonio en la 
empresa Full Motor´s S.C.R Ltda. 
Bagua 2022. 

O3. Evaluar la relación entre el 
planeamiento financiero y el 
rendimiento de ventas en la empresa 
Full Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

04. Analizar la relación entre el 
planeamiento financiero y el 
rendimiento bruto en la empresa Full 
Motor´s S.C.R Ltda. Bagua 2022. 

V1: Planeamiento Financiero 
Se refiere al proceso de definir 
objetivos financieros a largo plazo 
y diseñar estrategias para 
alcanzarlos, como planificar y 
gestionar los recursos financieros 
de una compañía, administrar 
riesgos, evaluar flujos de efectivo, 
entre otros (Ordoñez-Ordoñez et 
al.2021). 

 
V2: Rentabilidad 

Es la ganancia que se obtiene por 
un negocio, inversión o activo en 
específico; es decir, el 
rendimiento producido por una 
actividad económica, el cual se 
expresa como un porcentaje en 
relación con la inversión inicial. 
(Díaz Ortega et al.2022). 

DISEÑO DE INVESTIGACIÓN  VARIABLES DE ESTUDIO POBLACIÓN Y MUESTRA INSTRUMENTOS DE 
RECOLECCIÓN DE DATOS 

 
 
Donde 
m = Muestra. 
V1 = Planeamiento financiero 
V2 = Rentabilidad  
r = Relación entre los temas de estudio. 

VARIABLE 1 
Variable I Dimensiones 

Planeamiento 
financiero 

Liquidez general 
Capital de trabajo 
Prueba ácida 
Ratio de endeudamiento. 

VARIABLE II 
Variable II Dimensiones 

Rentabilidad 

Beneficio del activo 
Beneficio del patrimonio 
Beneficio neto 
Beneficio bruto 

 

Población 
La población estuvo conformada por los 
estados financieros del periodo 2021 -
2022 y trabajadores de la empresa. 
 

Muestra 
Estuvo conformada por el estado de 
situación financiera, estado de resultados 
que corresponde al año 2021 - 2022 y 8 
trabajadores de la empresa. 

Técnicas 
Encuesta 

Análisis documental 
 

Instrumento 
Cuestionario 

Guía de análisis documental 

Nota: Elaboración propia.  
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Anexo 3. Instrumentos 

Cuestionario – Planeamiento financiero 

Introducción: Buen día estimado colaborador, estamos desarrollando un estudio sobre 

la relación que tiene el planeamiento financiero y rentabilidad en la empresa Full Motor’s 

S.C.R Ltda. 2022 

Instrucciones: Agradecemos su gentil colaboración con esta investigación, 

seguidamente marque con una “x” el casillero que usted considere conveniente. 

Sabiendo que: 

Nunca (1) Casi nunca (4) A veces (3) Casi siempre (4) Siempre (5) 

 

N° Planeamiento financiero  Escala 

D1 Liquidez General 1 2 3 4 5 

01 
¿Consideras que la dirección de la empresa prioriza de 
manera adecuada la gestión de la liquidez en sus decisiones 
estratégicas? 

     

02 
¿La empresa utiliza herramientas eficaces para mejorar la 
liquidez?      

03 ¿La empresa tiene la capacidad para enfrentar imprevistos 
financieros y mantener su operatividad?      

04 
¿La empresa gestiona de manera adecuada sus recursos 
financieros?      

D2 Capital de trabajo      

05 
¿Usted considera que la empresa Full Motor’s dispone de 
suficiente capital de trabajo para llevar a cabo sus 
operaciones diarias de forma efectiva? 

     

06 ¿La gestión del capital de trabajo de la empresa es buena?      

07 
¿La empresa implementa medidas o políticas para mejorar el 
nivel de capital de trabajo?      

D3 Prueba ácida      
08 ¿La empresa realiza el inventario mensual?      

09 
¿La empresa lleva un adecuado control de sus cuentas 
bancarias?      

10 ¿La empresa dispone de suficiente efectivo?      
11 ¿La empresa Full Motor’s ejecuta un flujo de caja adecuado?      

12 ¿Crees que la empresa prioriza adecuadamente la solvencia 
financiera en sus decisiones estratégicas? 

     

D4 Ratio de endeudamiento      

13 
¿Crees que la empresa está gestionando adecuadamente su 
endeudamiento para mantenerse en niveles sostenibles?      

14 ¿La empresa utiliza estrategias para mejorar su nivel de 
endeudamiento?      

15 ¿Consideras que el endeudamiento impacta en la 
rentabilidad de la empresa? 

     

¡Gracias por su colaboración! 
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Guía de análisis documental – Planeamiento financiero 

El presente instrumento de recolección tiene como fin evaluar planeamiento financiero en la empresa Full Motor’s S.C.R Ltda. Bagua 2021 y 
2022 

PLANEAMIENTO FINANCIERO 

RATIO FINANCIERO FÓRMULA Año 2021 Año 2022 

Liquidez general Activo corriente/ Pasivo 
corriente   

Capital de trabajo 
Activo corriente - Pasivo 

corriente   

Prueba ácida 
Activo corriente – Inventario / 

Pasivo corriente   

Ratio de endeudamiento Pasivo total/ Patrimonio neto   
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Guía de análisis documental – Rentabilidad  

El presente instrumento de recolección tiene como fin evaluar la rentabilidad en la empresa Full Motor’s S.C.R Ltda. Bagua 2021 y 2022 

RENTABILIDAD  

RATIO FÓRMULA Año 2021 Año 2022 

Beneficio del activo 
Rendimiento neto

Activo total
   

Beneficio del patrimonio 
Rendimiento neto

Patrimonio neto
   

Beneficio neto 
Rendimiento neto

Ventas netas
   

Beneficio bruto 
Rendimiento bruto

Ventas netas
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Anexo 4. Carta que autoriza la investigación 
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Base de datos – Planeamiento financiero 

 

RESULTADOS DE LA VARIABLE PLANEAMIENTO FINANCIERO 

N° 
Liquidez general Capital de 

trabajo Prueba ácida Ratio de 
endeudamiento Suma Nivel 

 

P01 P02 P03 P04 P05 P06 P07 P08 P09 P10 P11 P12 P13 P14 P15  

C01 4 3 3 3 3 3 2 5 5 3 3 3 3 3 4 50 Medio  

C02 2 4 4 4 3 3 4 3 4 3 3 3 4 4 4 52 Medio  

C03 1 3 3 3 3 3 2 1 3 3 3 3 3 2 3 39 Medio  

C04 1 3 3 3 3 3 3 3 4 3 3 3 3 3 4 45 Medio  

C05 3 4 2 1 4 2 3 1 3 3 3 3 4 4 5 45 Medio  

C06 1 1 1 5 3 1 4 1 4 1 1 1 5 5 5 39 Medio  

C07 2 3 3 3 2 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 43 Medio  

C08 3 3 3 3 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 56 Alto  
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Cálculos de ratios de planeamiento financiero 

 Liquidez general   

 
Activo corriente Pasivo corriente Veces   

2021 S/ 4,967,838.00 S/ 1,547,258.00 3.2   
2022 S/ 4,471,687.00 S/ 1,357,209.00 3.3   

      

 Capital de trabajo   

 Activo corriente Pasivo corriente S/.   
2021 S/ 4,967,838.00 S/ 1,547,258.00 S/ 3,420,580.00   
2022 S/ 4,471,687.00 S/ 1,357,209.00 S/ 3,114,478.00   

      

      

 Prueba ácida 

 Activo corriente Inventario Pasivo corriente Total Veces 

2021 S/ 4,967,838.00 S/ 1,685,417.00 S/ 1,547,258.00 S/ 3,282,421.00 2 

2022 S/ 4,471,687.00 S/ 577,093.00 S/ 1,357,209.00 S/ 3,894,594.00 3 

      

 Ratio de endeudamiento   

 Pasivo total Patrimonio neto Veces   
2021 S/ 3,692,807.00 S/ 2,368,636.00 2   
2022 S/ 2,985,633.00 S/ 2,758,462.00 1   
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Cálculos de ratios de rentabilidad 

 Rentabilidad 

 Rendimiento del activo 

 Rendimiento neto Activo total % 

2021 S/ 776,513.00 S/ 6,061,443.00 12.8% 

2022 S/ 389,826.00 S/ 5,744,095.00 6.8% 

    

 Rendimiento del patrimonio 

 Rendimiento neto Patrimonio neto % 

2021 S/ 776,513.00 S/ 2,368,636.00 32.8% 

2022 S/ 389,826.00 S/ 2,758,462.00 14.1% 

    

 Rendimiento de ventas 

 Rendimiento neto Ventas netas % 

2021 S/ 776,513.00 S/ 11,702,093.00 7% 

2022 S/ 389,826.00 S/ 11,170,635.00 3% 

    

 Rendimiento bruto 

 Rendimiento bruto Ventas netas % 

2021 S/ 1,678,133.00 S/ 11,702,093.00 14.3% 

2022 S/ 1,406,195.00 S/ 11,170,635.00 12.6% 
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Estado de situación financiera 2021 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



62 

Estado de resultados 2021 

 

 

 

 

 

 

 



63 

Estado de situación financiera 2022 
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Estado de resultados 2022 
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